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【第12回中国-北東アジア博覧会 開催！】

今回の博覧会は8/23～27の5日間、吉林省・長春市で開催されました。展示面積70,000ｍ²、ブース数3,000小間というとて
も大きな会場です。前回の開催では110ヶ国から10万人以上の来場がありました。
日本の鳥取県ブースとして、㈱石田コーポレーション、ブリリアント・アソシエイツ(株)、八幡物産㈱、マルサンアイ鳥取
(株)、ADAS・EVブースとして、㈱ジャパンディスプレイ、リコーインダストリアルソリューションズ(株)、FDK(株)、㈱
ダイヘン、以上8社が出展されました。
弊社からは日本酒（鷹勇清酒）、醤油、飴を展示販売致しました。

鳥取県の友好交流先である中国・吉林省は、2,717万人の人口を有して
います。鳥取県は、県産品の吉林省における販路拡大の場として、中国・
北東アジア博覧会に毎回出展・参加をしています。
出展準備及び参加企業の中国東北部での販路開拓が効率的に進むよう、中
国吉林省内に現地法人を有し、販売拠点を持つ弊社が業務の一部を委託を
受け、鳥取県ブースの運営協力をさせて頂きました。

この博覧会には、いろいろな国や企業から参加があり、展示品の販売から商談など様々な交渉が行われました。
私は今回、初めて中国開催の博覧会に参加させて頂きましたが、人の多さや賑わい、熱量に驚かされました。
商談に来られる方々の熱心な営業姿勢はこちらも見習わなければならないものだと感じました。
弊社の出品した、日本酒、醤油、飴は、最初の3日間でほぼ完売状態となり、大盛況でした。
博覧会に毎回参加することで認知度も上がってきており、多くの需要がある中国へパイプを太くしていければと思い
ました。また、関係者の方々との交流も出来、今後とも末永いお付き合いが出来る事を願っております。
最後に、美濃部長の新たな一面も見ることが出来て大満足ですｗ



8/30（金）、中途採用で入社した岩佐君の歓迎会兼納涼会を行いました。
この暑い夏を乗り切るにはビールに焼肉！！みんなでワイワイと楽しい会になりました。一層の団結力が生ま
れたようです。半期締まであと少し。頑張っていきましょう！

岩佐君は、8/5（月）に入社。倉吉支店 設備機販部に配属となりました。業界未経験ですが、商品知識を勉
強しながら、配送業務や営業業務に同行し着実に成長しています。分からないことや初めて知ったことをしっ
かりメモを取ったり、行ったお客様の会社情報をインターネットで確認したり、とても熱心に仕事をしていま
す。現在は、カウンター業務や配送業務を１人でこなせるようになってきています。立派な営業マン、また、
立派な一社会人になれるようにしっかりサポートできればと思います。一緒に頑張りましょう！
お得意先様、メーカー様他取引先様、倉吉支店 設備機販部 岩佐智彦をよろしくお願い致します<(_ _)>

【石栄パートナー会 安全大会】

【倉吉支店、鳥取営業所 合同勉強会】【バドミントンクラブより】

石田リフォームネット協力業者会の石栄パート
ナー会
安全大会が7月6日（土）に開催されました。
協力業者様約20社にお集まり頂き、今回はマナー
研修を行いました。(株)LIXILより講師を招き、5S
（整理・整頓・清掃・清潔・躾）や安全管理につ
いてご指導を頂きました。
研修で学んだ後は納涼大会を行い、親睦を深めま
した。皆さんとても良い人ばかりで楽しい納涼大
会となりました！

9月23日（月・祝）第50
回米子市職場対抗バドミン
トンリーグ大会が開催され
ます。「石田コーポレー
ショングループ」として、
２チーム参加予定です。
前回の成績以上を目指して
和気藹々と頑張ります！
そして毎月２回の練習も常
時8名程度は参加頂けてお
り、ワイワイと楽しくやっ
ております！初めての方も
大歓迎です！気軽にご参加
ください♪♪

【米子本社 コミュニケーション研修】

7月11日（木）鳥取
県の労働相談所「みな
くる」より外部講師を
招いてコミュニケーシ
ョン研修を行いました
。
心理ゲームを用いたグ
ループワークを行い、

【倉吉支店 新入社員歓迎兼納涼会】

①価値観の違いを体験的に理解する 
②自分のコミュニケーションタイプを知る 
以上、２点を通して自己理解を深め、他者理解につな
げましょうという研修内容でした。
4人１組のグループワークに少し恥ずかしさを感じなが
らも、価値観やコミュニケーションタイプの違いなど
に、笑いを交えながら研修することが出来ました。
ちなみに私は「サポータータイプ（合意）」で常に関
心をもたれたいタイプみたいですｗ

8/30（金）倉吉支店と鳥取営業所合同でLIXILの商
品勉強会を実施しました。
月1回定期的に行う勉強会で、今回のテーマは「シス
テムキッチン」でした。LIXIL商品の新機能から強み、
PRポイントなど幅広く教えて頂きました。

作成 企画室長 石田 遼馬

LIXIL代理店として商
品知識や提案力を身に
つける大切な研修とな
りました。
２拠点が合同で顔を合
わせて行う研修も、交
流の場としてとても良
かったと思います。
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